
PROGRAMME 

OBJECTIFS
4  Identification du marché qui présente le potentiel  

de vente le plus intéressant pour l’entreprise.

4  Étude et analyse poussée de ce marché (statistiques,  
tendances, concurrence, profil de la clientèle cible, etc.).

4  Développement d’un plan de commercialisation et d’un plan 
d’action pour aider l’entreprise à se positionner adéquatement 
et à pénétrer le marché de la façon la plus optimale. 

MODE D’INTERVENTION
 Expansion PME affectera son conseiller à l’exportation qui  
travaillera avec l’entreprise pendant toute la durée du mandat.

LIVRABLE :   
Une stratégie complète de commercialisation sur un marché ciblé.

CONTRIBUTION DE L’ENTREPRISE POUR LE PROGRAMME :  
Seulement 5 400 $ (valeur de 9 000 $)
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Pour toutes questions, communiquez avec :

ELOI CHARPENTIER
echarpentier@expansionpme.org • 450 446-2880, poste 2704

          EXPANSIONPME.ORG  

Avec l’appui financier  
de nos partenaires :


